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1/2 Jahr
wurde für die ERP-Implementierung 
benötigt.

SAP Partner

Die ideale ERP-Lösung für den Full-
Service-Anbieter von Handelsprodukten
Mit SAP Business One hat das Handelsunternehmen aus München ein ERP gefunden, das die bisherigen 
Prozesse ideal im Standard abbilden kann. Überzeugt hat darüber hinaus die Flexibilität des ERP-Systems, 
sodass auch komplexe Anforderungen, wie ein Auftragsverteilsystem oder die Meldung über angefallene 
Verpackungen durch den SAP Partner umgesetzt werden konnten. 

Ziele 
• Neustrukturierung von bisherigen Prozessen 
• Effizienzsteigerung mit vorhandenen Ressourcen 

Gründe für SAP Business One und Columbus Systems 
• Möglichkeit diverse Drittsysteme reibungslos anzubinden 
• Entwicklung eines Auftragsverteilsystem für Handelsketten und deren Filialen 
• Flexibilität des ERP-Systems 

Vorteile 
• Anbindung und bidirektionaler Austausch mit dem Webshop 
• Schnittstelle zum Logistikdienstleister 
• Integrierte Materialbedarfsplanung für den Einkauf 
• Reporting für die Entsorgungsmeldung laut Verpackungsgesetz

“Rückblickend konnten Prozesse mit der Einführung von SAP Business 
One digitalisiert und durch Automatismen deutlich effizienter gestaltet 
werden. Ohne Neueinstellungen wurde ein gesundes Wachstum realisiert.” 
Martina Datzmann, Head of Controlling | Sales Support, Aquarius Deutschland GmbH

Unternehmen 
Aquarius Deutschland GmbH 
München, Deutschland 
www.aquarius-service.com 

Branche 
Handel 

Produkte 
Elektro-Kleingeräte, Segment 
Weiße Ware 

Mitarbeiter 
90 

Standorte 
4 

SAP Lösung 
SAP Business One® 

40.000
Filialen werden deutschlandweit von 
Aquarius Deutschland beliefert.


